
誰でもできる

G o o g l eマップ

店舗集客

ホームページ

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
お客様をどこへ誘導しますか？




2008 2012 2019 2023

音楽を売る方法、を学ぶた
めにWeb業界へ。

 W e bド素人
 毎日勉強 1 4時間
 プロの土台作り

広告事業4年間、メディア
事業7年間の会社員生活

 3 0 0万 K W分析
 広告は札束の殴り合い
 月額 5 0 0万円も一瞬

国内トップアフィリエイ
ターとして法人設立。

 月 3 5 0本販売
 成約率 2 5％
 業界最高報酬

日本で唯一のローカルSEO
専門会社へ。

 地域集客専門
 S E O業界の半額以下
 テンプレート開発

自己紹介



代表取締役 大 山 典 克
 「ローカルSEO 会社」で検索1位

 キーワードマーケティング歴18年

 検索エンジンで月300件以上の成約獲得

 ローカルSEOで問い合わせ数10倍

自己紹介



コ ン セ プ ト ボ ー ド 

ビジネスに使えるホームページが
自分で簡単に作れる



施術/接客 予約対応

事務作業 集客

こんな状況…、解決します！

本当なら…時間は「施術だけに」に使いたい…

時間もお金も最少限で、堅実な集客の仕組みができたら嬉しいですか？



店舗集客ワークショップ

Gooleマップ編
地域でお店を探してい
る人に、見つけてもら

う方法

１週目

ホームページ編
見つけてもらった後、
初回来店予約につなげ

る方法

２週目

実践編
自店のサービスを確認
し、どう取り組むかを

決める

３週目

6 0分×全3回
4 , 9 5 0円（税込）

木曜2 0時から

回数
費用
日時



本来は「省力化」のためのWebマーケのはずが…

え…全部やるの？大変じゃない？

HP、あるといいよ

note、やるといいよ

LP、あるといいよ

インスタ、やるといいよ

LINE、あるといいよ

Youtube、やるといいよ

時間もお金も最少限で、堅実な集客の仕組みができたら嬉しいですか？



1 2 3

Googleマップ
今、近くで探している人に

見つけてもらう

ホームページ
安心して、信頼して

頼んでもらう

予約システム
希望の時間で

簡単に申し込める

最少で、ムダにならない、シンプルな仕組み

毎日やらない、たくさんやらない。

でも効果的な方法です。



Googleマップは、お店探しの入口に。

Googleマップ

どうやったら、上に出るの？

何もしなくていいの？

お客さんが本当に増えるの？



ホームページがあると、安心材料に。

ホームページ

何を載せたらいいの？

ホームページ持ってないんだけど？

お金かかるでしょ？

時間もお金も最少限で、堅実な集客の仕組みができたら嬉しいですか？



なぜ S N Sより G o o g l eマップなのか？

SNSとGoogleマップでは、見てる人のモチベーションが違います。

お店を探している人
地域やサービス名で検索して、気にな
るお店を比較している人向けです。

MAP

お店を探していない人
何気なく見ているときに、投稿や紹介
を通じてお店を知ってもらう役割です。

SNS



赤いクーポンサイトはどうなの？

新規集客ならホットペッパーが最強！
という聞いてやってみたものの…

広告費を払うために働いてるみたい
というサロンオーナーも多いようです。



売上 広告費 売上 広告費

ポータルサイト

掲載料

ポータルサイト

掲載料

Googleマップ

クーポンサイトは便利。でも、掲載費も安くはなかった…

無料で使えるGoogleマップを利用し、広告費の割合を下げる。



店舗集客ワークショップ

Gooleマップ編
地域でお店を探してい
る人に、見つけてもら

う方法

１週目

ホームページ編
見つけてもらった後、
初回来店予約につなげ

る方法

２週目

実践編
自店のサービスを確認
し、どう取り組むかを

決める

３週目

6 0分×全3回
4 , 9 5 0円（税込）

9月3日2 0時スタート

回数
費用
日時

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
お客様をどこへ誘導しますか？
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